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VBD Parts e Prasco, 
che accordo! 
Continua la crescita di VBD Parts. Il Distrigo Hub di Berlingo (BS) 
ha deciso di ampliare l’offerta introducendo la distribuzione 
di ricambi con il nuovo progetto Prasco. Vediamo di cosa si tratta

A CURA DELLA REDAZIONE

Un accordo strategico frutto 
di una sinergia d’eccezione, 
quello stretto tra VBD Parts e 
Prasco, azienda torinese fon-

data nel 1988, con un catalogo com-
posto da oltre 40.000 referenze, che 
le permette di offrire una gamma com-
pleta di ricambi multimarca per tutti i 
modelli di auto, anche i più datati, met-

tendo a disposizione valide soluzioni 
per qualsiasi esigenza di riparazione.
Nell’ambito del suo percorso di cre-
scita, VBD Parts ha voluto entrare nel 
mercato IAM e ha scelto di iniziare con 
Prasco per mettere a disposizione dei 
clienti un catalogo di ricambi di qualità 
equivalente agli originali a un prezzo più 
vantaggioso. Questo per permettere agli 

3,50
min

TE

MPO DI LETTURA

automobilisti di risparmiare sulle ripara-
zioni senza rinunciare ad affidabilità e 
sicurezza alla guida.

Driven by success and experience
L’esperienza di Prasco nel settore e la 
struttura logistica con una rete di distri-
buzione in Italia e in Europa, che con-
sente un rifornimento rapido e continuo, 
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semplificando la reperibilità dei pezzi 
di ricambio anche dopo anni e offren-
do una valida alternativa a quei ricam-
bi originali, che altrimenti sono l’unica 
soluzione per la riparazione delle auto 
di fabbricazione meno recente, fanno 
dell’azienda torinese il partner perfetto 
per questo tipo di accordo.

Cosa cambia
Ora, grazie a questa nuova collabora-
zione, il catalogo di Prasco integra l’of-
ferta di VBD Parts, già fornitore esclu-
sivo di ricambi originali Stellantis. 
Per ordinare i ricambi di cui hanno biso-
gno, le officine possono, quindi, contatta-
re il servizio clienti VBD Parts (disponibi-
le al numero 030.6480600, oppure via 
WhatsApp al 320.1375717 da lunedì a 
venerdì dalle ore 8.00 alle ore 18.00).
Per chi sceglie, invece, di entrare a far 
parte della sua rete, VBD Parts mette 
a disposizione anche un e-commerce, 
accessibile 24/7 a partire da www.
vbdparts.it da qualsiasi luogo con una 
connessione a internet. 
Nell’area riservata la scelta del ricam-
bio è molto intuitiva grazie a un gestio-
nale visuale che consente di accedere 
a una banca dati costantemente ag-

giornata e trovare le parti che necessi-
tano in pochi click. Oltre ai ricambi Pra-
sco, VBD Parts offre una vasta gamma 
di prodotti, tra cui ricambi originali Stel-
lantis, ricambi Eurorepar, prodotti Ori-
ginal Equipment (OE) di diverse case 
automobilistiche, articoli rigenerati SU-
STAINera e attrezzature. 

La strategia di VBD Parts
Per quanto riguarda i prodotti, la strate-
gia dell’azienda di Berlingo si fonda su 
tre pilastri: Original Equipment (OE), Pri-
vate Label e Independent Aftermarket 
(IAM). 
Attualmente, l’assortimento della sua 
offerta comprende più di 30.000 re-
ferenze, con l’obiettivo di arrivare a 
50.000 entro la fine del 2024. 
Tra i prodotti a marchio VBD Parts vi 
sono la Linea Chimica Professionale, 
Disinfettanti sviluppati con Gen-Art, 
Batterie prodotte da Vipiemme e l’Ad-
ditivo diesel AdBlue by BASF. 
Per le carrozzerie, l’azienda offre pro-
dotti specifici come lo Sbloccante su-
per penetrante che semplifica l’estra-
zione dei ricambi usati, il Detergente 
8 funzioni e il Pulitore vetri e cristalli 
(adatto anche alle tappezzerie). 
Inoltre, il disinfettante per auto Disin-
fectant AID, eliminando fino al 99,9% di 
germi e batteri, garantisce un elevato 
livello di igiene alla riconsegna dopo la 
riparazione.	

Matteo Slavazza, 
General Manager Prasco

Siamo molto felici di aver avviato questa 
collaborazione con VBD Parts. Con questa 
partnership contiamo di raggiungere una platea 
ancora più vasta di carrozzerie con un’offerta di 
ricambi equivalenti di qualità.

LA PAROLA A...

Matteo Paselli,  
Direttore Commerciale di VBD Parts

L’ingresso di Prasco nel nostro catalogo ci 
permette di coprire tutte le esigenze delle 
carrozzerie clienti. La copertura del parco 

circolante è pressoché totale, e trovare i pezzi 
necessari diventa molto facile e veloce.

NELL’AMBITO DEL 
SUO PERCORSO DI 
CRESCITA, VBD PARTS 
HA VOLUTO ENTRARE 
NEL MERCATO IAM E HA 
SCELTO DI INIZIARE CON 
PRASCO PER METTERE 
A DISPOSIZIONE DEI 
CLIENTI UN CATALOGO 
DI RICAMBI DI QUALITÀ 
EQUIVALENTE AGLI 
ORIGINALI A UN PREZZO 
PIÙ VANTAGGIOSO


